
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  
 

 

 

Présentation 
efficace 

 
 
 

 

 

 

 
Public cible : 

 

Managers 
Technico-commerciaux 
Ressources Humaines 

Représentants 
Vendeurs 

 
 Objectifs : 

 

Connaître les différents outils de la communication. 
Apprendre à utiliser sa colonne d’air et gérer sa respiration. 
Contrôler sa voix et sa posture. 
Intégrer les bases d’une présentation efficace. 
Être capable d’adapter son discours en fonction du public cible. 
Captiver l’attention en maîtrisant l’intention.  
Intégrer dès le début de la préparation, la finalité de la présentation. 
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info@auxilium-idc.ch 
www.auxilium-idc.ch 

  

4 périodes de formation + 1 période de coaching individuel 

 

info@auxilium-idc.ch 
www.auxilium-idc.ch 

 

Classe de 4 participants CHF 1’680.00 
Classe de 8 participants CHF 2’760.00 

 

Intégrez ces nouvelles 
compétences  
grâce à un coaching individuel  
pour votre prochaine 
présentation ! 
 


